
○○県宅地建物取引業協会員様 　限定
不動産取引会社　社長様への緊急のご案内

突然このようなFAXをお送りし大変失礼いたします。
さて、社長様に今回お願いとご提案がありこのお手紙を差し上げました。

当社は○○県△△市で『○○』を販売設置させていただいている業者ですが、
御社の～～

今回、当社からのお願い及びご提案は3者にメリットがあると思っております。
①　貴社のお客さまのメリット

②　貴社のメリット

③　当社のメリット

会社名 ご担当者名

住所

電話番号 FAX番号

通信料無料・フリーダイヤル　0120-123-4567（年中無休・24時間受付）

○○株式会社　担当△△
お問合せ・通話料無料サービス　0120-123-4567

※同業者の地域での競合を避ける為、各市町村で先着順限定予約受付とさせていただきます。

まずは詳しい資料を無料でお送りいたします。ご記入の上このままFAXしてください。

忘れないうちに今すぐFAX・送信先↓↓

・ターゲットを絞る（限定であ
ることを伝える）
・緊急の案内だと思わせる。

クレーム対策、単なるFAXDMではなく手紙に思わせる

挨拶・FAXDMを出した趣旨を手紙のように説明

お客様のメリット説明

今回申し込まないとデメリットがあると思わせるような演出
キーワード：競合、先着、限定
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